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SAVAITRAŠTIS 
 
 

= A� I�  u� organizavim � , atsi� stus �sp� d�ius Savaitraš � iui.  
 

Tai, kas  �  buvo  ir dar  �  bus . 

 
����   Mano m � nesini �  išlaid �  biud�eto valdymas 

Ingut � : 
Nusprend�iau pasipasakoti, kaip aš skai � iuoju savo išleistus $ �  
Aš ir dar keletas jvk’ie� i�  lankome mokymus, per kuriuos gavome lentel� , kurioje 

labai paprasta �ym � tis savo išlaidas, steb� ti, kam išlaidaujame, o kuriai daliai galb� t 
skiriame per ma�ai. Bent jau man buvo labai �domu su�inoti, kiek aš išleid�iu apskritai 
per m� nes� ir kiek vidutiniškai per dien� . Noriu ir jums parodyti t�  paprast�  lentel� , nes 
�inau, kad kai kas renka � ekius, ta� iau manau tai paprastesnis ir aiškesnis variantas. 

 

M� n. 
Diena 

Maistas 
ir 

g� rimai  

Drabu�iai 
ir avalyn �  

Transportas  Tel. 
Sveikatos 
prie�i � ra 

Švietimas Laisvalaikis Kita VISO  

1          
2          
3          
...          

VISO          
 

�inoma, tai tik pavyzdin �  lentel� , galima j�  prisitaikyti 
sau. Galb� t �sivesti dar: investavimas, kosmetika, vaik�  
prie�i � ra, b� stas... 

Po to j�  atsispausdinti ir kasdien pildyti. Aš dienos metu 
da�nai � ekius dedu � pinigin� , o vakare matydama juos 
u�pildau lentel � . 

Tikiuosi kam nors patiko �  
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��  SAVAIT� S NAUJIENA 
����  KLUBO PRISTATYMAS IR PA�INITIS SU NARIAIS  VILNIUJE  

 
Pasikeit�  susitikimo diena – bus ne ketvirtadien�, o penktadien �. Visa kita nepakito. 
Laukiame ne tik nauj�  �moni � , besidomin� iu m� s�  klubu, bet ir dabartini�  nari� , 

kurie pabendraus su versliu, besidomin� iu verslumu ir m� s�  klubu jaunimu �  
 

 
 
 

����  PO KLUBO PRISTATYMO KAUNE 

Ovidijus :  
Pra� j� s tre� iadienis buvo ypatingas visiems Kauno „Jaunimo Verslo klubo“ 

nariams. Kas gal� t�  pasakyti, kuo gi ši diena tokia nuostabi? Ogi j� s teis� s, Kauno kavos 
bare �vyko ilgai lauktas susitikimas su šauniais �mon � mis, norin� iais tapti šio klubo 
nariais. 

Susitikimas vyko jaukioje neformalioje aplinkoje prie kavos ar arbatos puodelio. 
Tam, kad kiekvienas at� j� s naujas �mogus pasijust �  atsid� r� s draug�  kompanijoje ir 
išvengt�  nereikalingo baim� s jausmo, trukdan� io bendrauti ne savo komforto zonoje tarp 
nepa� �stam�  veid� .  M� s�  dideliam d�iaugsmui visi, esami ir b � simi nariai, to išveng� me 
�  

Šio susitikimo metu iš prad�i �  susipa�inome, prisistat � me vieni kitiems. V� liau 
papasakojome apie „Jaunimo Verslo Klub� “, su�inojome, ko kiekvienas tikim � s iš klubo, 
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k�  galime jam duoti, supa�indinome su b � simais planais ir projektais. M� s�  nuostabai 
visi taip gerai susibendravome, kad net pirmojo susitikimo metu gim�  pirmosios bendros 
id� jos. Taip ir toliau! 

 

 
 

Na, o š� penktadien�, sausio 25d., susitiksime su Vilniaus jaunimu. Tikim� s, kad 
susitikimas bus taip pat šaunus. Iki pasimatymo!!! 
 
 

����  Knygos vakaras Kaune. APTARSIME Dale Carnegie � KNYG�  „Kaip �sigyti 
draug �  ir daryti �tak 	  �mon � ms“ 

 
 
Jau šiandien, sausio 23 d., Jaunimo verslo klubas maloniai 

visus kvie� ia � šios knygos aptarim� .  
Laukiame j� s�  18 val.  kavin� s „Kavos baras" r� syje (S. 

Daukanto g. 14, Kaunas). 
Taip pat kvie� iami visi norintys su�inoti daugiau apie JVK ir 

tapti jo nariais. Susipa�insite su mumis, pamatysit e, kaip vyksta 
m� s�  susitikimai. Nieko tokio, jei neskait� te šios knygos. Gal po 
susitikimo susidom� site perskaityti �  O padiskutuoti bendrai apie 
draugus, �tak�  �mon � ms manau galima ir neperskai� ius knygos. 
Tad iki �  

 
 

 
Beje, gal atsiras norin� i�  šios knygos aptarim�  daryti ir Vilniuje? Jei taip, parašykite 

trump�  �inut � : inga@verslus.lt . 
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����  Mokymai - diskusija. GYVENIMO TIKSLAI  

Edvardas : 
Vien�  kart�  tur� jau galimyb�  palyginti vienos knygos aptarim�  („Purpurin�  karv� ") 

Jaunimo verslo klube ir Vilniaus verslinink�  ir darbdavi�  asociacijos susitikimuose. 
Nustebau, bet aptarimas vyk� s JVK buvo daug gyvesnis bei �domesnis. 

Verslininkai, nors turi daug patirties, ne visada yra pasiruoš�  �sigilinti � naujas id� jas 
(am�inas klausimas d � l perpildytos �ini �  stiklin� s). 

Jau labai greitai pakviesiu jus � eilin� aptarim� . Š� karta apibendrinsime skaityt�  
asmeninio efektyvumo literat� r� : „Nugal� toj�  principai", „7 efektyvi�  �moni �  �pro� iai", 
vienuolio bei ferrari nuotykiai. Susitikimo metu trumpai papasakosiu apie Benjamino 
Franklino gyvenimo tiksl�  trikampius: http://kursy.ru/fran_tim/lesson1.htm. 

Iki susitikimo! 
 
Br� kštelkite, kas nor� t�  dalyvauti šiuose mokymuose – diskusijoje. Gal turite koki�  

id� j� , kaip padaryti susitikim�  �domesn�? 
Rašykite: inga@verslus.lt . 
 
 

����  Laisvalaikis. APM� TYK DRAUG�  SNIEGU 
 

 Dar kart�  primename, kad vasario 1-2 dienomis JVK’ie� iai su draugais va�iuoja 
pasid�iaugti �iema, kuri labai tikim � s, kad dar bus �  Ir bus labai daug sniego!! Mes 
va�iuosime paslidin � ti � Ignalin�  (35Lt – 4val.) su nakvyne (30Lt). 

Jei susidom� jai, rašyk Justei: juste@verslus.lt . 

A� i�  Justei  u� organizavim �  �  
 
 
����  Pa�intis.  JAUNIEJI VERSLININKAI. Linas Balk �  
 

Pirmoji pa�intis su jaunuoju verslininku, sutikusiu  atsakyti � m� s�  anketos klausimus 

apie save. Labai jam u� tai d � kojame , u� tokius išsamius ir nuošird�ius atsakymus. 
S� km� s, Linai versle ir gyvenime! 
 
O štai ir anketa: 

 
Trumpas prisistatymas. Apib � dinkite save.  
Jaunasis verslininkas / studentas � . Esu ry�tingas, tiksliai 
�inantis savo tikslus ir svajones. �inau, kad tai v arikliukas, 
kuris mane stumia � priek�. Gyvenime noriu eiti tik � priek�, 
tobul� ti ir siekti! Tikiu, kad turiu savybi�  b� ding�  geram 
vadovui, tikiu, kad galiu suburti �mones, suteikti jiems 
pasitik� jimo manimi, paskatinti juos sekti j�  svajon� mis... 

 
Fraz�  kuri Jus motyvuoja? 
„Niekada niekada niekada nepasiduok“ , V. � er� ilis. 
Gyvenime b� na daug situacij� , kuomet atrodo, jog viskas 
tiesiog slysta iš rank� , nesiseka, norisi visk�  mesti, 
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pasiduoti – pralaim� ti prieš pat� save, tuomet privalai surasti j� g� , stipryb� s ir atsilaikyti 
prieš šiuos negatyvius jausmus. �inau, kad net tuom et, kai man atrodo, jog padariau 
visk� , k�  tik gal� jau, tai bus tik pus�  to, k�  galiu iš tikr� j� . 

�mogus autoritetas? 
Man �mogus autoritetas yra Richard Branson. �mogus,  prad� j� s nuo nulio, visus stebin� s 
savo keistomis id� jomis ir u�sidegimu. Labiausiai versle vertinu inov acijas, id� j�  unikalum� , 
krypting�  ir aišk�  savo tikslo siekim� , nesiblaškym� . 
 
J� s�  �mon � s pavadinimas? 
Galvodamas savo �mon� s pavadinim� , nusprend�iau vienu š � viu nušauti du zuikius � . Iš pat 
prad�i �  �inojau, kad �mon�  u�siims dviem pagrindin � m veiklom : IT ir rengini�  organizavimu. 
Pavadinimas „Creme de la Creme“ (iš pranc. k. visuomen� s grietin� l� , aukštuomen� ) skirta 
rengini�  organizavimo sferai, o pavadinimo trumpinys CDLC su informacin� mis 
technologijomis bei šioje srityje teikiamomis paslaugomis. 
 
Kokio am�iaus �k� r� te savo �mon 
 ? 
20 m. 
 
Kuo ji u�siima? Papasakokite apie savo versl 	 . 
Kaip jau min� jau pagrindin� s  veiklos sritys tai -  IT (internetiniai verslo projektai, taikomosios 
programos, konsultacijos) ir rengini�  organizavimas. Tiesa, pastarajai veiklai skiriu ma�iau 
d� mesio, bet jau radau tinkam�  partner�, kuris manau atgaivins ir ši�  mano puosel� jam�  
verslo srit� � .   
 
Kaip gim �  id � ja imtis šios veiklos? Kod � l b � tent ši verslo sritis? 
Informacin� s technologijos yra ateities verslas. Tai, � k�  �mon � s skeptiškai �i � r� jo prieš 20 
met�  šiandien mil�inišku grei � iu �siver�ia � j�  gyvenimus, priver� ia keisti po�i � r� bei �pro� ius. 
Did� jant �takai, did� ja priklausomyb�  nuo vienos ar kitos technologijos, tiek verslas, tiek 
paprasti �mon � s tur� s eiti su jomis �ingsnis � �ingsn �, nor� dami neatsilikti, nor� dami b� ti 
s� kmingais. Apie tai galvojau dar b� damas vidurin� je. Kuomet prad� jau studijuoti Vilniaus 
Universitete, informacines technologijas, pajutau, kad �inios, kurias gaunu, gali virsti 
paslaugomis, verslu, pagaliau nebijokime to �od�io – pinigais. Manau b� tent toks aiškus 
supratimas bei visiems juntamos tendencijos ir �kv� p�  mane �engti � verslo pasaul�. 
 
Kiek laiko gyvuojate?  
Gyvuojame dar nepilnus metus � , bet rezultatais sk� stis negaliu. Ne viskas ir ne visada 
pavyksta taip, kaip suplanuota, iš daug ko tenka pasimokyti, pajusti visk�  savo kailiu. 
Svarbiausia, kad pasiekiu sau išsikeltus tikslus, esu patenkintas ir motyvuotas siekti dar 
daugiau. Turiu id� j�  ir nekantrauju jas �gyvendinti. 
 
Kas Jus motyvavo imtis nuosavo verslo? 
Kaip jau min� jau – gerai juntamos tendencijos ir supratimas, kad galiu pasinaudoti �gytomis 
�iniomis. At � jo etapas, kuomet tiesiog paprast�  darbeli�  nebeu�teko, nor � josi �gyvendinti kur 
kas didesnes id� jas, pajausti visiška atsakomyb�  u� tai, k �  sugalvojai, kaip tai atlikai ir kaip 
tau pasisek� . B� tent tos id� jos, su kuriomis siejau savo ateit� neišvengiamai ved�  mane link 
nuosavo verslo k� rimo.  
 
Ar sulauk � te palaikymo, pritarimo iš  šeimos nari � , draug � ? 
Vieningo atsakymo � ia n� ra. Iš daugelio draug�  susilaukiau palaikymo. Iš šeimos nari�  
pastarojo nebuvo. Buvau skatinamas ver� iau susitelkti � mokslus, šiek tiek palaukti. Viduje 
jau� iau, kad su laukimu gali dingti ir motyvacija. Nors gyvenime esu link� s visk�  pasverti, 
pamatuoti, o tik tada imtis sprendimo, š� kart�  ka�kas viduje ku�d � jo, kad turiu pam� ginti, 
kad atsirad�  sunkumai tik u�gr � dins mane, didel�  atsakomyb� , daug sunkaus ir �tempto 
darbo – visa tai tobul� jimo link! Savo svajoni�  siekiantis �mogus nuolat turi tobul � ti, nestov� ti 
vietoje, visada tik � priek�!  
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Ar turite verslo partneri � ? Ar sulauk � te investitori �  paramos? 
Be abejo! Verslo partneri�  ir draug�  tur� jau dar tada, kai oficialiai mano �mon�  dar 
neegzistavo. Ne�sivaizduoju s� kmingo verslo, kuris n� ra paremtas bendradarbiavimu, 
partneryste ir investicijomis. Pasitaisysiu – �sivaizduoju,  tik ne�inau, kaip ilgai jis gyvuos. 
Nors mano veikla yra viena iš t� , kuri s� lyginai nereikalauja daug investicij� , nes daug kas 
paremta protiniu darbu, savo esam�  �ini �  panaudojimu, d� l naujausios savo id� jos 
�gyvendinimo tariuosi su u�sienio partneriais ir mat au, kad dabartiniu metu, kol paslaug�  
kainos, bei u�darbiai dar nepasiek �  ES kartel� s, Lietuva jiems yra labai patraukli investicij�  
at�vilgiu. Manau daugelis jaun �  verslinink�  ar dar tik besiruošian� i�  tokiais tapti tur� t�  � tai 
atkreipti d� mes�. 
 
Kiek darbuotoj �  dirba pas Jus? Kokie santykiai su  samdomais darbu otojais, ar da�nai 
kyla konflikt � , d� l skirtingai suvokiamos J � s�  verslo vizijos?   
Oficialiai turiu vos kelet�  darbuotoj� , su kitais dirbu autorini�  sutar� i�  pagrindu. Beveik visi 
mano darbuotojai ar partneriai, vis�  pirma, yra mano draugai, o jau paskui - darbuotojai. 
Norin� i�  u�sidirbti, gabi �  �moni �  radau savo bendramoksli�  tarpe. Stengiam� s, kad konflikt�  
nekilt� , nes tai tik gadina tarpusavio santykius ir da�nia usiai neduoda jokio teigiamo ar 
ap� iuopiamo rezultato, sukuria atmosfer� , kurioje darbuotojas jau� iasi blogai, atitinkamai 
ken� ia jo emocin�  b� sena. Vadovo vaidmuo yra nukreipti darbuotojus reikiama linkme, 
suteikti reikiam�  m� stym�  ir motyvacij� , skatinti savarankišk�  ma�esni �  problem�  
sprendim� . Esu �sitikin� s, kad šioje srityje turiu daug tobul� ti, bet �inau, kad turiu vadovo 
savybi� , kurios gali u�degti �mones!  
Su verslo partneriais irgi akcentuoju ne sand� ri�  sumas, naud� , bet draugiškus santykius, 
pagalbos suteikim�  vietoje ir laiku, tada, kada to daugiausiai reikia. Dauguma mano partneri�  
taip pat jaunieji verslininkai, kuriems nuo 21 iki 25 met� . Puikiai suprantu j�  dabartines 
finansines galimybes, nes stebiu situacija iš tos pa� ios varpin� s, �inau, kad vien �  dien�  visi 
pasieksime tai, apie k�  svajojame, bet nor�� iau, kad tai n�  kiek nepakeist�  m� s�  vertybi� , 
kurios yra pamatin� s �moni �  santykiuose!  
 
Ar sunku prad � ti nuosav 	  versl 	 ? Su kokiais sunkumais teko susidurti? Jei anks � iau 
b� tum � te �inoj 
  su kokiais sunkumais susidursite, ar b � tum � te k � r
 s �mon 
 ?        
Ne�inau ar tai galima vadinti sunkumais ar tiesiog komplikuotu biurokratiniu aparatu � . Bet 
buvau pozityviai nusiteik� s ir daugma� �inojau, kas laukia, tod � l tikrai kur� iau ir antr�  ir 
dešimt�  �mon� , nes didelis popierizmas man� s tikrai nesustabdys siekti savo tiksl� ! Tikiu, 
kad su laiku Lietuvoje jauniesiems verslininkams bus sukurtos tokios galimyb� s kaip 
u�sienyje, kur starto pozicija yra kur kas palankes n�  �  
 
Koks buvo smagiausias nuotykis darbe?  
Sunku b� t�  išskirti k�  nors konkretaus. Smagiausios akimirkos darbe b� na tada, kai 
baigiamas ka�koks etapas, darbas, paleid�iamas proj ektas ar panašiai. Jau� iamas 
palengv� jimas, tiek man, tiek darbuotojams. �mon � s pasikei� ia, nes dingsta buv� s 
susikaupimas ir laiko �tampa, tada ir nutinka daug �domi�  ir kuriozišk�  situacij�  �  
 
Ar sunku b � ti jaunuoju verslininku? Kokia yra s � kmingo verslininko taisykl �  kuria J � s 
vadovaujat � s?  
Jaunuoju verslininku, ko gero, kad ne. Jaunuoju verslininku ir studentu – sunku, o jaunuoju 
verslininku ir geru studentu – labai sunku � . Sunku suderinti dvi veiklas, nors j�  tematika ta 
pati. D�iaugiuosi, kad kol kas sekasi normaliai sud erinti teorin�  ir praktin�  dalis � .  
N� ra vienos teisingos verslininko taisykl� s, b� t�  per daug paprasta, tereikt�  j�  �inoti ir 
kiekvienas b� t�  s� kmingas verslininkas. Savo versle aš vadovaujuosi principu ne kiekyb� , o 
kokyb� . Manau, kad dabartin�  situacija Lietuvoje yra palanki daugeliui skirting�  verslo sri� i� . 
Net jeigu negalite pasi� lyti ka�kam, ko dar neb � t� , tikslingai ir aiškiai bei kokybiškai atlikdami 
paslaugas, susilauksite s� km� s.  
 
Kaip � Jus �i � ri kiti verslininkai, klientai? 
Deja, negaliu atsakyti u� verslininkus ir klientus.  Apie tai, k�  apie mane m� sto �ino tik jie. 
Jeigu kalb� tume apie atsiliepimus d� l mano atliekam�  paslaug�  ar santyki�  su verslo 
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partneriais, tai tikrai susilaukiu teigiam�  atsiliepim� , tiek d� l paslaug� , tiek d� l mano b� d�  
pasiekti u�sibr � �t �  tiksl� .  
 
Iš kur semiat � s id � j� ? 
Nuolat seku informacini�  technologij�  pasaul�, stengiuosi pasteb� ti ma�iausias smulkmenas, 
kabliukus, sugalvoti ka�k �  naujo. Dirbant šioje srityje tai labai svarbu, nesekdamas naujien�  
nepasteb� si, kaip baigi sukonstruoti kok� dviratuk�  � . Konkre� iai �vardinti, kaip gimsta tos 
id� jos negal�� iau, vienos ateina lyg perk� nas iš giedro dangaus, kitos ateina pama�u, 
reikalauja daug apm� stym� , nuomoni� . 
   
Kokios asmenyb � s  savyb � s reikalingos norint tur � ti savo versl 	 ? 
Ry�tingumas ir aiškaus tikslo �inojimas bei siekima s. Dar �iupsnel � pozityvaus m� stymo ir 
valia � . � ia ma�yt �  s� km� s formul� , tinkanti bendruoju atveju. Koki�  savybi�  reik� s v� liau – 
tai jau priklauso nuo konkre� ios srities, kurioje m� ginsite pasiekti savo tiksl�  ir svajoni� . 
Svarbiausia �inoti, kad kiekvienas galime tobul � ti, galime keisti ir keistis, pasitik� jimas ateina 
po dideli�  ir u�tikrint �  pergali� , ry�tingumas po aiškaus klaid �  pam� stymo ir noro padaryti vis 
geriau ir geriau!  
�mogaus gyvenimas arba stiprina arba silpnina vien �  iš �mogaus bruo� � . Versle ypa�  
svarbu u�tikrinti, kad s � km�  neu�migdyt �  ant laur� , o nuosmukiai u�gr � dint�  ir paskatint�  eiti 
toliau. 
 
Nuo ko reikia prad � ti, norint tur � ti savo versliuk 	 ? 
Norint prad� ti „versliuk� “ galb� t u�tenka ir mobiliais telefonais ar mašinomis spek uliuoti, perki 
pigiai, parduodi brangiai � . Jeigu kalbame apie versl� , reik� s kur kas daugiau, juk kuriame 
ne darbo viet�  sau pa� iam, bet funkcionuojan� i�  sistem� , kurios sud� tin� s dalys turi veikti 
kaip laikrodukas, tu j� palieki, o jis tiksi savaime, galb� t reik� s pareguliuoti, gal u�skub � s ar 
v� luos, bet tiks� s � . Savo atveju aš prad� jau nuo konkre� ios id� jos. V� liau m� s� iau, kiek 
aktualios bus mano paslaugos b� gant laikui – po 10, 20 met� . Nereikia b� ti ekonomikos 
specialistu, kad suprasti pasi� los ir paklausos d� snius, bet svarbu nusistatyti klient�  rat�  ir j�  
sluoksn� visuomen� je, kuriam ruošiat� s teikti paslaugas. 
 
Kaip atrodo J � s�  diena? 
�i � rint kuri�  turit omenyje �  mano darbo diena ar poilsio. Pastar� j� , tiesa, vis ma� � ja. Darbo 
dienoje pas mane turi tilpti dvi veiklos – darbas ir mokslas. Po to dar prisideda sportas arba 
šokiai, kitas turiningas laisvalaikio praleidimas. Be abejo, daugiausiai d� mesio stengiuosi 
skirti darbui, dienos prad�ioje susidarau „To do“ p lan� , kuris b� na tikrai ilgas � , tad susikaupi 
ir pirmyn! Matai kaip punktas po punkto nyksta, jeigu vakare galiu pasigirti, kad viskas 
padaryta – tai buvo gera diena, jeigu j�  liko – du atvejai: 

a) arba dirbau neefektyviai, turiu ieškoti silpn� j�  viet�  ir tobul� ti (puiku). 
b) arba k� liau sau didelius tikslus – kas yra v� lgi – puiku. 

 
Kaip �sivaizduojate save po 10  met � ? 
Tikiuosi, kad po dešimties met�  koks mano verslas beb� t� , kiek j�  beb� t� , viskas veiks 
pakankamai autonomiškai, sistemiškai, kuomet tereiks smulki�  �sikišim�  ir lemiam�  
sprendim� . Tai reikš, kad aš iš ties�  suk� riau sistem� , toki� , kokios nor� jau, toki� , kokia ji ir 
tur� t�  b� ti. Taip pat tikiuosi, kad gal� siu b� t s� kmingas investuotojas � kitas perspektyvias 
verslo sritis, pad� ti savo draugams arba jauniesiems verslininkams, lygiai tokiems pat, koks 
b� siu buv� s prieš 10 met� . Praeitis ateityje, baigiu susipainioti �  
 
K	  patartum � te jaunimui, kuris nori imtis savo verslo, turi id � j� , bet yra nedr 	 s� s? 
Nedr� siems patar� iau b� ti dr� siems �  Jeigu kalb� tum� m rimtai, nor� dami imtis savo verslo, 
J� s tikriausiai jau puikiai �inote, kuo nor � site u�siimti, k �  veiksite. Pasistenkite lokalizuoti 
savo baim� s šaknis. D� l ko J� s pergyvenate: kad nepasiseks, kad J� s�  paslaugos niekam 
nereikalingos, pasverkite, kuo rizikuojate. Svarbu suvokti, kad dr� s�  ar baim�  turi pakeisti 
racionalus protas, vadovautis juo bus �ymiai tiksli ngiau. Verslo pasaulyje baimei vietos ne 
per daugiausiai. Prad� k bijoti ir atsiras milijonai prie�as � i� , kod� l vienas ar kitas dalykas gali 
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nepasisekti, viskas �lugti ir pan. ir t.t. Suraskit e stipri� sias savo id� j�  puses, patik� kite jomis 
ir vadovaukit� s jomis, eikite su jomis! 
 
K	  manote apie Jaunimo verslo klub 	 ? 
Manau, kad tai puiki organizacija, vienijanti jaunuosius verslininkus, atstovaujanti j�  
interesams,  padedanti perprasti verslo k� rimo principus bei aktualijas. 
 
Ar Jaunimo verslo klubas padar �  �takos J � s�  asmenybei? J � s�  m	 stymui?  
K� riau savo versl�  ne�inodamas apie Jaunimo verslo klub � , vadovavausi savo turimomis 
�iniomis, draug �  ir verslinink�  patarimais. Dabar domiuosi šiuo klubu ir jo gyvenimu, �domu 
steb� ti kaip m� sto jauni ir iniciatyv� s �mon � s, kokias perspektyvas mato šiandieniniame 
verslo pasaulyje, kokiais principais vadovaujasi. 
 
Ar Jaunimo Verslo klubas yra reikalingas jaunimo ta rpe? 
Organizacija, vienijanti vienodo m� stymo �mones, negali b � ti nereikalinga. Tikiuosi, kad 
ryšys tarp klubo nari�  stipr� s, jie dalinsis savo ne�kainuojama patirtimi, taip suteikdami geras 
starto pozicijas savo jauniesiems kolegoms �  
 
K	  palink � tum � te skaitytojui? 
Kiekvienas �mogus turi svajoni � , kad ir kokios ne�emiškos jos b � t�  – siekite j� , kad ir k�  
sakyt�  visi kiti -  siekite j� ! Svajon� s tai gyvenimo varikliukas, kurio u�gesinti nevalia ! �  
 
S� km� s, Linas Balk�  
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